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QuiI VEUT GAGNER

POURQUOI
S’APPUYER SUR
LA METHODE ACTE :

Apporter de
[écoute a votre
client, en attachant
Uimportance
necessaire a son
objection

Structurer votre
discours pour donner de
la valeur a vos
arguments, les rendre
Impactant et decisifs dans
la prise de decision de
votre client




